Responsable commercial B2B (h/f/x)
B2B verkoopmanager (m/v/x)

Vous avez un mindset de startup, étes orienté

MA BIO, c’est quoi ?

résultats et avez un esprit commercial
MABIO est une jeune coopérative en démarrage spécialisée dans développe.
la commercialisation de produits bio & wallons & destination Vous avez dexcellentes compétences

des professionnels des meétiers de bouche a Bruxelles. Nous
recherchons un Responsable Commercial motivé pour rejoindre
notre équipe. En tant que Responsable Commercial, vous
jouerez un réle clé dans notre croissance en développant notre
portefeduille clients et en augmentant notre volume de ventes.

Notre offre:

En tant que responsable commercial chez MABIO, vous aurez

l'opportunité de participer activement au développement de
notre coopérative en promouvant les produits bio & wallons
auprés de nos clients professionnels. Vous travaillerez dans un
environnement dynamique et stimulant, ol vos idées et initiatives
seront valorisées. De plus, vous bénéficierez d'un soutien continu
de la part de notre équipe passionnée.

Vos responsabilites :

Développer et gérer votre portefedille clients en identifiant de
nouvelles opportunités commerciales et en fidélisant les clients
existants.

Elaborer et mettre en ceuvre des stratégies commerciales et
marketing pour accroitre notre présence sur le marché.

Atteindre les objectifs de vente fixés en assurant un suivi réqulier
des performances et en ajustant les actions si nécessaire.

Représenter MABIO lors de rencontres avec les clients, en
promouvant nos produits et en fournissant des conseils
personnalisés.

Collaborer étroitement avec l'équipe interne pour assurer
une coordination optimale entre les ventes, la logistique et les
approvisionnements.

Votre profil

Vous possédez au moins 3 ans d'expérience dans une activité de
vente liée a8 un des secteurs suivants : retail, grande distribution,
agroalimentaire, cuisines de collectivite.

Vous avez une grande connaissance du marché alimentaire a
Bruxelles et comprenez les besoins spécifiques de nos clients
professionnels.

Vous avez des compétences avancées en marketing digital
et lutilisation d'un CRM ou un fort intérét a développer ces
competences.

relationnelles et savez développer des relations
de confiance avec les clients.

Vous étes un amateur de défis, prét a relever
de nouveaux challenges et & vous investir
pleinement dans votre travail.

Vous avez un vif intérét pour les produits de
qualité et 'agriculture bio et wallonne.

Vous maitrisez le néerlandais et/ou l'anglais
business

Conditions de travail :

Poste basé a Bruxelles.
Temps plein (38h) & démarrer dés que possible.

Salaire compétitif en fonction de votre
expeérience.

Avantages  extralégaux  (chéques-repas,
abonnement GSM professionnel, déplacements
professionnels pris en charge).

Possibilité  d'évolution au sein de notre

coopérative en pleine croissance.

Comment postuler ?

Si vous étes prét a rejoindre une entreprise en

pleine expansion et 3 contribuer activement
3 notre mission, envoyez-nous votre CV et
votre lettre de motivation 3 recrutemente
mabio.be. Nous attendons votre candidature
avec impatience !




